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Relación Pyme & Banco
Los 5 factores de un banco más  

valorados por las Pymes europeas

Creating value
through transformation

Financing Availability

El acceso a la financiación, los precios competitivos, la relación  
personal con el asesor financiero y la calidad de los niveles de  

servicios siguen siendo determinantes en la consolidación de la  
relación entre el cliente pyme y su entidad financiera. 

Fuente: Axis Corporate Next Generation SME Banking Report - 2015  
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Demanda de servicios 
rápidos, efectivos y de 

alta calidad

Demanda de consultores de negocio y  
expertos en determinadas áreas, que  

permitan ser más eficientes y rentables

El modelo de relación con el cliente 
será fundamental en un entorno 

altamente competitivo

Personal relationship  
with your advisor

Axis Corporate es una firma de consultoría internacional de negocio, orientada a la mejora de los resultados de las 
organizaciones, que cuenta con un equipo de 200 profesionales repartidos en sus oficinas de Barcelona, Madrid, São Paulo, 
Londres, Boston, Frankfurt y New York.
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El segmento Pyme demanda a sus bancos servicios 
de alta calidad y asesoramiento experto.


