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e-commerce para incrementar
las ventas de activos inmobiliaros
entre inversores

Para agilizar la venta de activos a traves de la creacion de
campanas dirigidas a prescriptores e inversores
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Activamos el canal = ‘
de venta a inversor
v Prospeccién proactiva del mercado — -
y segmentacion del producto
v’ Definicion de las campafias y Desal‘l‘OllamOS la
agrupaciones de los activos
v' Promocion del producto entre el - plataforma Web
colectivo de prescriptores v Disefio y lanzamiento del nuevo canal

de venta con metodologias Agile

v/ Captacion de usuarios

v Integracion de la informacion y reco-
pilacidon de la sistematica y acciones
necesarias, para la elaboracion de una
Guia de Uso.

Analizamos el valor de mercadoy
obtenemos las primeras ofertas

v/ Activacion de una Virtual Data Room, para compartir de manera
segura informacion y documentacion disponible de los activos

v Operativizacion de la recepcion de ofertas no vinculantes, valora-
das previamente por parte de Direccion de Negocio y Direccion
General

Definimos el proceso integral
de la venta a inversores
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v’ Definicién del modelo operativo, organizativo y de gestion, ﬂﬂﬂ -
para laimplantacion del nuevo canal de venta a inversor en ooo §§ S
la organizacion ooo oo | (B2 HEH
v Operativizacion del nuevo modelo de venta a inversor y @_Z D |_| HEE @

optimizacién de la organizacion con foco en la eficacia
comercial
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de venta
publicados en
este canal.
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