
e-commerce para incrementar 
las ventas de activos inmobiliaros 
entre inversores
Para agilizar la venta de activos a través de la creación de 
campañas dirigidas a prescriptores e inversores

Real Estate

22,6%

#1
Activamos el canal 
de venta a inversor
• Prospección proactiva del mercado 

y segmentación del producto
• Definición de las campañas y 
       agrupaciones de los activos
• Promoción del producto entre el 

colectivo de prescriptores

Desarrollamos la 
plataforma web

• Diseño y lanzamiento del nuevo canal 
de venta con metodologías Agile

• Captación de usuarios
• Integración de la información y reco-

pilación de la sistemática y acciones 
necesarias, para la elaboración de una 
Guía de Uso.

#2

Analizamos el valor de mercado y 
obtenemos las primeras ofertas
• Activación de una Virtual Data Room, para compartir de manera 

segura  información y documentación disponible de los activos
• Operativización de la recepción de ofertas no vinculantes, valora-

das previamente por parte de Dirección de Negocio y Dirección 
General

• Definición del modelo operativo, organizativo y de gestión, 
para la implantación del nuevo canal de venta a inversor en 
la organización

• Operativización del nuevo modelo de venta a inversor y 
optimización de la organización con foco en la eficacia 
comercial

#3
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de los activos 
físicos en
comercialización 
de venta
publicados en 
este canal.

RESULTADOS OBTENIDOS 
1er semestre

#4
Definimos el proceso integral 
de la venta a inversores


