a ) l Creating value
through transformation

CORPORATE

Modelos de implemtacion
de ROBO-ADVISORY
en el sector financiero

En Axis Corporate tenemos nuestro propio enfoque
Enfoque propio ala hora de abordar la digitalizacion de los servicios

\ de AXis Corporate // de asesoramiento financiero en los procesos de
transformacion de las entidades bancarias.

Segun nuestra experiencia y conocimiento del sector, aungue suponga un esfuerzo
operativo muy importante a corto plazo, el modelo hibrido es la estrategia mas
apropiada para la mayoria de la banca tradicional.
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Robo-Aisory

Hibrido

Como Unica herramienta de
asesoramiento

Robo-Advisory como herramienta principal.
Gestor para mejorar la confianza.

Hibrido
Gestor y Robo-Advisory
como herramienta de asesoramiento

Hibrido
Gestor como herramienta principal
Robo-Advisory como herramienta adicional

Auto-confianza para invertir

Nivel de riqueza
Pros Contras
* Permite compatibilizar el * Necesita adaptar las me-
modelo omnicanal/opticanal, todologias Robo-Advisory
mejorando la experiencia del digitales al proceso comer-
cliente en todos los canales. cial existente

* Permite laimplementacion
de estrategias de eficiencia
operativa.

* Senecesita unaimplemen-
tacion efectiva en todos
los procesos comerciales y

- Reduce el riesgo de miss sistemas que lo soportan.

selling.

www.axiscorporate.com

Axis Corporate is an international consulting firm focused on improving our clients’ businesses by providing strategic advice, defining business
models and analysing the impact on operations. We have a multidisciplinary team of 200 professionals across 7 globals offices.
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