
Para cumplir con este objetivo, es imprescindible que el benchmark 
realizado cumpla con de 4 principales reglas éticas y profesionales:


REQUISITOS RFP &  
SHORT LIST

PILOTO/ DEMO  
AVANZADA

PROPUESTAS

VINCULANTES


(Solución + Integración)
NEGOCIACIÓN CIERRE


CONTRACTUAL

Assessment de  
valor para Negocio



TECHNOBEnCH

¿Cómo valoramos las aplicaciones 
de negocio del mercado?

APORTACIÓN DE VALOR

4 básicos para dar 
valor a Negocio

El Roadmap propuesto: 

flexible y adaptable a las 
necesidades del cliente


INDEPENDENCIA CON LOS PROVEEDORES DE SOFTWARE�  
“Foco SOLUCIÓN no a la venta/reventa de licencia”


INDEPENDENCIA CON EL PROYECTO DE IMPLANTACIÓN�

“Foco CLIENTE no tengo equipo formado en una Tecnología”

CONOCIMIENTO DE LAS SOLUCIONES DE MERCADO�

“Foco EXPERTISE MULTIDISCIPLINAR desde el diseño de un 
modelo PBF hasta su implantación tecnológica”

ENFOQUE METODOLÓGICO INTEGRAL


“Una valoración basada en 6 bloques: Costes, Funcional, 
Proyecto, Técnico, Compañía & Producto, Integración”

1
2
3
4

Ayudamos a las compañías a elegir de manera óptima una aplicación de negocio que cubra todo el 
proceso End-To-End desde la definición de los requerimientos hasta la negociación contractual con el 
proveedor de la aplicación y el integrador de la misma. Nuestro objetivo es acelerar significativamente el 
tiempo del proceso de selección y la dedicación del equipo Cliente que solo interviene en los momentos 
clave del proceso. 

Criterios

1.

2.

3.

4.

5.

Costes

Costes Costes Costes

25,00% 25,00% 87,50%

87,50% 50,00% 51,25%

50,00% 51,25%21,88% 12,50% 12,81%

30,00% 30,00% 90,93%

90,93% 92,43% 89,53%

92,43% 89,53%27,28% 27,73% 26,86%

15,00% 15,00% 93,25%

93,25% 94,50% 93,25%

94,50% 93,25%13,99% 14,18% 13,99%

15,00% 15,00% 96,25%

96,25% 97,50% 80,00%

97,50% 80,00%14,44% 14,63% 12,00%

15,00% 15,00% 77,50%

77,50% 75,00% 77,50%

75,00% 77,50%11,63% 11,25% 11,63%

100,00% 100,00% 89,20% 80,28% 77,28%89,20% 80,28% 77,28%

Funcionales

Func. Func. Func.

Técnicos

Técnicos Técnicos Técnicos

C&P

C&P C&P C&P

Total

Integraciones

Integ. Integ. Integ.

Peso

Relativo al padre Absoluto

Puntuación

SOFT 1 SOFT 2 SOFT 3

Para dar valor al proceso de selección, contamos con 6 Bloques de valoración con 80 
requerimientos predefinidos para obtener un grado de cobertura óptimo.

SOFT 1 SOFT 2 SOFT 3

Conocimientos 
sectorial, funcional y 

tecnológico

Conocimientos de los 
Proveedores (equipos 

y soluciones)

Benchmark 
actualizado por 

soluciones

Technobench, una 
metodología 
contrastada

Reducción del tiempo 
de selección y del coste 
final negociado entre el 

25 y el 40%

Conocimientos de los 
pricelist y descuentos 

para la solución

Metodología y 
Esfuerzos de 
implantación

DIGITAL & INNOVATION

¿Qué soluciones utilizan mis pares en el Sector y en 
Grupos de mi tamaño y características?

¿He identificado nuevos proveedores con 
soluciones avanzadas que no estén en España?

¿Tengo conocimiento suficiente de las soluciones 
de mercado para analizarlas y saber si cumplen mis 

requisitos?

¿Tengo visibilidad sobre el Roadmap y costes de 
cada solución y los posibles integradores?

¿Tengo un modelo informacional integrado con una 
granularidad que me permite la toma de decisión?

¿Dispongo de la tecnología adecuada para agilizar 
previsiones y simulaciones?

¿Tengo un proceso de negocio eficiente y 
colaborativo?

¿Tengo una estrategia definida para la implantación 
con un equipo dedicado para asegurar un 
mantenimiento autónomo de la solución?
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